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売
店
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と
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流
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顧客

本
体

販
売
事
業
部

上位店

販
売
店
A

還元額計算書

本
体
★

販
売
事
業
部
☆

本体

販売事業部を持つ販売店Ａ様の１ヶ月の販売の流れ  

仕

売

仕

売

内部取引 

外部取引 

本体から直接販売 

 した売上 

販売事業部を通して 

販売した売上 

外部取引 

外部取引 

本体と販売事業部

間の取引は内部取

引となる 

※販売店Ａの取引高は販売店Ａの 

   外部に対する仕入額と外部に対する売上額 

     になります。  

◆売上高     

      600円 

※販売店Ａは、本体と販売事業部の２つを経営しています。 

※販売店Ａには本体（★）と販売事業部（☆）それぞれの     

還元額計算書が存在します。 

A 

A 

B 

B 

上位店 売上100円 

売上300円 売上200円 

本体仕入計   B 

本体売上計      ＋販売事業部売上計         －販売事業部仕入計  A A B 

or 

本体売上計          ＋販売事業部利益 A 

仕入300円 顧客 

売上300円 

仕入100円 

仕入200円 

外部取引 

売上100円 

仕入100円 

外部取引 

販売事業部 

外部取引 

 
 
 
 

2

つ
の
還
元
額
計
算
書
か
ら
取
引
高
を
導
く
基
本
的
考
え
方

 仕入300円 


